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INSTRUCAO

A quem diga que o brasileiro tem o empreendedorismo em
suas veias . Mas depois de mais de 22 anos, como contador,
consultor empresarial , observei algo muito sério . Obviamente
ndo € nenhum segredo para boa parte daqueles que iniciam a
leitura deste livro neste exato momento , mas se dirigindo aos
milhares de pessoas que defendem esta teoria eu digo que ndo
é bem assim;

Sim , n6s os brasileiros , temos o impeto de sermos guerreiros,,
de ndo aceitarmos as coisas ruins , de batalharmos por uma
mudanca , que possa favorecer ndo somente a NOGsS MesMos
mas também 0s que nos cercam.

Mas o fato de simplesmente , afirmar que somos
empreendedores por natureza , que esta em nossa veia |,
correndo cOmo 0 Sangue que nos mantém vivos , é certamente
, €M sua totalidade , desprezar milhares de outras pessoas que



tem se esforgado em todo o mundo , para serem melhores
empreendedores, conforme determina a regra mundial.

Nao ha uma lei que diz quem pode ou ndo ser um
empreendedor , pois esta qualidade esta disponivel a todos que
o0 desejam ser . Mas antes mesmo de termos a qualidade
necessario € , incorporar as caracteristicas de um
empreendedor, e € justamente aqui o alvo deste material .

Nao estou a desmerecer 0s brasileiros , na qual sou parte , e
amo meu pais , mas é um alerta de quem , todos os dias, lhe
comunica com 0S MICros € pequenos empresarios nacionais ,
e alerto também , que o foco deste trabalho estara voltado
diretamente a estas pessoas que ocupam , cargos de titular,
sOCios ou gerenciais nestes negocios.

Minha preocupacao esta simplesmente no fato da preparacao
e incorporacao das caracteristicas necessarias , para que
possamos entdo defender a bandeira do empreendedorismos
nacional .

Pois empunhando essa bandeira , existem homens e mulheres
que fazem todos os dias um tremendo esforco para terem
destaque em um mercado cada dia mais voraz , e sO os fortes
sobreviveram nesta selva .
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Se ao findar desta obra , eu consegquir te fazer refletir sobre o
assunto , ja me sinto bem aventurado , pois 0 meu alvo é
justamente , desmistificar as ilusbes acerca do
empreendedorismo

E 6bvio , que ndo me sinto em condicdes de dissecar a
totalidade das ilusbes que cercam o mundo do
empreendedorismo , mas , pelo menos , conseguir mostrar a
ponta do iceberg , para alertar as embarcacdes que querem
navegar nestas aguas , e dizé-las que a profundidade é
extremamente grande.

Seja bem vindo , e bom estudo ...
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CONCEITO DE
EMPREENDEDORISMO
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Segundo estudos, a melhor e ndo a unica, mas a definicdo que
mais cabem neste conceito é Empreendedor & aquele
que...vocé sabe completar a frase? Conheca conceitos
basicos do empreendedorismo por meio das visdes de
alguns autores.




Empreendedorismo é sinbnimo de dinheiro no bolso?

O ideal é que a resposta seja positiva. Mas, na pratica,
nem sempre € assim. Muita gente pensa que quem tem
um negocio proprio, literalmente, nada no dinheiro - e toda
pessoa que resolve e tem a coragem de empreender quer
e merece, de fato, ter prosperidade.

No entanto, ser empreendedor nao &, literalmente, ter esta
garantia. Muito antes, ser empreendedor € ter a ousadia
de colocar suas ideias em praticas. Quer entender melhor
0 que estamos tentando falar? Dé uma olhada, abaixo, no
gue alguns autores ja convencionaram denominar de
empreendedor.

Ser empreendedor significa ser um realizador,
que produz novas ideias através da
congruéncia entre criatividade e imaginacao.
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O economista austriaco Joseph A. Schumpeter, no livro
“Capitalismo, socialismo e democracia’, publicado em
1942, associa 0 empreendedor ao desenvolvimento
econdmico.

Segundo ele, o sistema capitalista tem como
caracteristica inerente uma forca denominada de
processo de destruicao criativa, fundamentando-se no
principio que reside no desenvolvimento de novos
produtos, novos metodos de producao e novos
mercados; em sintese, trata-se de destruir o velho para
se criar o novo .

Pela definicdo de Schumpeter, o agente basico desse
processo de destruicao criativa esta na figura do que
ele considera como o empreendedor.

Em uma visao mais simplista, podemos entender como
empreendedor aquele que inicia algo novo, que vé o
que ninguém veé, enfim, aquele que realizam antes,
aquele que sai da area do sonho, do desejo e parte para
a acao.
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Seguindo esse raciocinio, a professora Maria Inés
Felippe, em seu suplemento Empreendedorismo:
buscando o sucesso empresarial, defende a ideia de que
o empreendedor, em geral, € motivado pela auto
realizagao e pelo desejo de assumir responsabilidades
e ser independente.

A sintese da destruicao do velho para a criagao de um
novo conforme relatou Schumpeter , requer de todo o
candidato a empreendedor um forca motriz , capaz de
dar a0 mesmo , uma forga quase sobre humana , em
todos 0s momentos em que o desanimo bater .

Para mim , esta forga motriz , € nada mais , e nada
menos que um proposito muito bem definido .
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COMECE PELO O
PORQUE
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E incrivel a percepcdo, que ha entre dois individuos que se
propde a entrar no mar do empreendedorismo . A
percepgao é observada , pelo entusiasmo que ambos
nutrem no processo de construgao de seus projetos.

Pois , no processo construtivo , sempre ha no meio do
caminhos , pedras , espinhos , criticas destrutivas , entre
muitas outras ferramentas destruidoras de sonhos .

A de se enfatizar que boa parte das criticas e descrencgas,
vem ao aspirante a empreendedor , de sua propria familia,
ou seja daqueles que deveriam ser os primeiros a dar
apoio.

E € aqui , justamente aqui , que as coisas comegam a
ganhar forma, e que a diferenciagdo de ambos individuos
saltam aos olhos .

Pois , devido a imensa tristeza de ndo ser apoiado nem
pelas as pessoas que confiamos nossa alegria de ser , a
atitude a ser tomada depois desta amarga experiéncia , é
que vai determinar até onde , realmente queremos ou nao
empreender.

18



Da familia pode vir consideracdes como esta: Como
assim , vocé vai investir todo o recurso que possuimos em
algo que vocé nem mesmo é capaz de realizar, ou, Vocé
sempre comega as coisas e nao termina , este sera
apenas mais um ; ou, De novo vocé com esta historia de
ser empreendedor , vai nos colocar a beira da ruina
novamente,...

Para 0s novatos, 0 assunto € mais ou menos assim : Sai
fora dessa, continue em seu emprego que € bem melhor,
nao mecha no que esta quieto; ou, Nessa crise que 0 pais
esta, s se voceé estiver louco , colocar toda a sua familia
em risco , por um aventura ; ou, Va dormir que este sonho
logo logo passa, kkkk.

E sim triste , mas considero estes fatos , importantissimo
para a criacao de um verdadeiro empreendedor . Nestes
momentos de criticas extremas , € que realmente 0s
homens sdo separados dos meninos , e as meninas das
mulheres.
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