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O editor esforcou-se para ser tao exato e completo quanto possivel na criacao
deste e-book, em todo o caso ele nao garante em qualquer altura o conteddo
descrito devido as mudancas rapidas que existem na internet.

Apesar de se ter feito todas as tentativas de se verificar toda a informacao
nesta publicacdao, o editor nao assume qualquer responsabilidade por erros,
omissdes ou interpretacdes erradas deste e-book. Quaisquer referéncias a
pessoas especificas, organizagdes nao sao intencionais.

Nosso e-book com conselhos praticos, tal como na vida, ndo existem garantias
para um rendimento. Os leitores sdo avisados de fazer o seu proéprio
julgamento sobre as suas circunstancias e agir de acordo com isso.

Este e-book nao tem a intencao de ser usado como conselheiro legal. Todos
os leitores sao orientados a procurar servigos de profissionais competentes
nos campos legais.

Produtor/Editor: Equipe Nichos Club
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Introducao

O impacto da Internet nos negocios ao longo dos anos tem sido e
continua sendo profundo e universal. Ela permitiu que antes
fossem proprietarios de industrias e pequenas empresas a
alcangcarem pessoas em todo o mundo. As empresas nhao podem
mais definir sua concorréncia por limites geograficos ou condigoes
equitativas em que todos os jogadores usuarios estejam vinculados
pelas mesmas regras.

Os principais distlrbios de mercado como Airbnb, Uber, Netflix e
Alibaba estdao transformando o que na época eram considerados
modelos de negdcios de primeira classe em reliquias do passado.

O impacto deve continuar, ainda mais rapidamente, nos proximos
anos. Para muitas empresas, isso significa um ambiente de
negocios ainda mais dificil. Continuara a surgir mais rompedores,
que se tornardo negocios ageis que dominarao os mercados.

Havera mais start-ups com apoio empreendedor experiente que se
tornarao sucessos da noite para o dia.
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Be great at what you do

Get started - i's fee

O LinkedIn surgiu como uma das principais poténcias na Internet
para leads e vendas de negdcios e agora tem mais de 756 milhdes
de usuarios em todo o mundo. A plataforma de rede de negdcios
foi iniciada em 2002 pelo fundador do PayPal, Reid Hoffman.

A empresa tem visto um crescimento constante desde o seu
lancamento oficial em 2003. O LinkedIn ganhou uma reputacao
como a plataforma de midia social que os empreendedores podem
usar para encontrar online os compradores e leads de qualidade.

O LinkedIn se destaca das outras plataformas de midia social,
porque a maioria dos membros do LinkedIn faz login no LinkedIn
com a intencao de fazer contatos com outras pessoas que pensam
da mesma forma.

Um dos maiores beneficios do LinkedIn é a capacidade de permitir
empresarios se conectarem com proprietarios de pequenas
empresas, CEOs, vice-presidentes, tomadores de decisao
importantes, outros empresarios e clientes em potencial.

A plataforma de rede profissional oferece aos empreendedores
uma plataforma digital eficaz para encontrar e interagir com seus
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