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Olá, meu nome é Fabiana Ruiz, sou corretora de Seguros há mais de 20

anos, Especialista em Seguro de Vida e apaixonada pelo que faço.

Presto acessoria e consultoria personalizada para pessoas físicas e

jurídicas, com foco na Pessoa, trazendo Segurança e Tranquilidade

para o futuro de meus clientes.

Nesta apostila compartilho com você minha experiência diária na venda

consultiva de Seguro de Vida. Espero sinceramente que goste e utilize

com muita sabedoria, para juntos transformarmos vidas e protegermos

famílias. 

Se você adquiriu este material sobre Vender Seguro de Vida sem

Segredos, é porque está desestimulado com sua carteira e quer mais

solidez em seus negócios e faturamentos maiores.

Menos de 10% da população brasileira hoje tem Seguro de Vida ou

também chamado de Seguro de Pessoas, portanto este mercado de

seguro é uma ocasião de ouro para o corretor que está cansado do

Seguro Auto. 

Há um grande número de corretores que não oferecem o Seguro de Vida

aos clientes de sua carteira. Vamos mudar este cenário?

Seguro de Vida
SEM SEGREDOS

APRESENTAÇÃO


