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CONTEUDO

AULA 01 - O PRIMEIRO PASSO

AULA 02 - CONHECENDO O MERCADO

AULA 03 - CONHECENDO OS PRODUTOS

AULA 04 - PERFIL DO CONSUMIDOR

AULA 05 - PORQUE VENDER SEGURO DE VIDA?
AULA 06 - TORNE-SE UM ESPECIALISTA

AULA 07- O POTENCIAL CLIENTE
7.1 - Gerencie seus proprios clientes
7.2 - Abuse das midias digitais
7.3 - IndicacOes e Parcerias

AULA 08 - NETWORKING PROFISSIONAL
AULA 09 - VOCE E A CELEBRIDADE DAS SEGURADORAS

AULA 10 - QUAL A MELHOR SEGURADORA?
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AULA 11- COMISSAO E AGENCIAMENTO

AULA 12 - COMO CALCULAR A COBERTURA IDEAL

AULA 13 - MONTE SEU SCRIPT DE PROSPECCAO

AULA 14 - O SCRIPT E A PROSPECCAO

AULA 15 - A VISITA

AULA 16 - QUEBRA DE OBJECOES

AULA 17 - GLOSSARIO - TERMOS TECNICOS

AULA 18 - TECNICAS DE VENDAS - VENDENDO TODO DIA
AULA 19 - O SINISTRO

AULA 20 - AULA BONUS

AULA 21 - AULA PLUS




SEM SEGREDOS

APRESENTACAO

Old, meu nome é Fabiana Ruiz, sou corretora de Seguros hd mais de 20

anos, Especialista em Seguro de Vida e apaixonada pelo que faco.
Presto acessoria e consultoria personalizada para pessoas fisicas e
juridicas, com foco na Pessoaq, trazendo Seguranca e Tranquilidade
para o futuro de meus clientes.

Nesta apostila compartilho com vocé minha experiéncia didria na venda
consultiva de Seguro de Vida. Espero sinceramente que goste e utilize
com muita sabedoria, para juntos transformarmos vidas e protegermos

familias.

Se vocé adquiriu este material sobre Vender Seguro de Vida sem
Segredos, é porque estd desestimulado com sua carteira e quer mais
solidez em seus negdcios e faturamentos maiores.

Menos de 10% da populag&o brasileira hoje tem Seguro de Vida ou
também chamado de Seguro de Pessoas, portanto este mercado de
seguro € uma ocasido de ouro para o corretor que estd cansado do

Seguro Auto.

H& um grande numero de corretores que ndo oferecem o Seguro de Vida

aos clientes de sua carteira. Vamos mudar este cenéario?




